
Business Developement Manager (m/w/d)

Wir suchen für unseren Vertrieb ab sofort einen

mit Schwerpunkt Maschinenbau / Versorgungs- / Energie- /
Verfahrenstechnik im Bereich Industrieanlagen und Anlagenbau

•   
     

NESS WÄRME-
TECHNIK GMBH

ist ein international
erfolgreiches Familien-
unternehmen
im Industrieanlagenbau.

Als Hersteller von Prozess-
wärmeversorgungen,
Wärmerückgewinnungs-
anlagen sowie
umweltschutztechnischen
Anlagen haben wir eine
führende Marktstellung
und bieten unseren
Kunden technisch hervor-
ragende, zuverlässige und
wirtschaftliche
Gesamtlösungen.

Unsere Leistungen
umfassen Entwicklung,
Planung, Herstellung,
Lieferung, Montage,
Inbetriebnahme und
Wartung.

Ness Wärmetechnik GmbH
Personalabteilung
Frau Marlene Schwarz
Remsstraße 24
73630 Remshalden
Tel.: 07181/9675 - 52
Fax: 07181/42612
personal@ness.de
www.ness.de

Als Teammitglied in unserem Familienunternehmen bieten wir Ihn en nicht nur ein sehr
anspruchsvolles, interessantes und abwechslungsreiches Aufgabengebiet, sondern einen
interdisziplinären Raum zur Gestaltung unseres internationalen Vertriebs. Zudem ermöglichen
wir es, langfristig in einem stetig wachsenden Unternehmen zu arbeiten, in dem wir offen und
professionell miteinander umgehen, gemeinsam über Fachgrenzen hinweg Probleme analysieren,
lösen und dabei viel Wert auf den Spaß an der Arbeit legen.
Ihr Auftrag: Ein Vertrieb mit herausstechender Expertise und hoher Profitabilität 

Diese Aufgaben erwarten Sie bei uns:

Das bringen Sie dafür mit:
Abgeschlossenes Studium im Bereich Betriebswirtschaft, Maschinenwesen, Versorgungstechnik,
Energietechnik oder Verfahrenstechnik

•   Gute Kenntnisse in IT-Systemen
•   Gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift

•   Mündliche und schriftliche Kommunikationsstärke
•   Lösungsorientierte und selbstständige Arbeitsweise und Eigeninitiative 

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Wunderbar! Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbungs-
unterlagen im PDF-Format mit Angabe Ihres Gehaltswunsches und Ihrer Verfügbarkeit!

•  Erschließung neuer Märkte
•  Ausbau und Betreuung des Vertriebspartner-Netzes
•  Definition von Marktsegmenten, Zielgruppen und Vertriebszielen
•  Technische und kaufmännische Projektierung bis hin zur Vertragsverhandlung und Vertragsabschluss
•  Identifikation von Verbesserungspotenzialen sowie dessen Realisierung
•  Erarbeitung und Umsetzung von Vertriebsstrategien
•  Betreuung wichtiger Key-Accounts und aktives Networking
•  Planung und Überwachung der Umsatz- und Kundenentwicklung
•  Vertretung und Repräsentation des Unternehmens in Gremien, auf Messen etc.

•   Erste Erfahrungen im Aufbau einer Vertriebsstruktur wünschenswert

•   Überzeugungskraft und Verhandlungsgeschick

Keine Lust nur eine Nummer zu sein? Bei uns gibt es faire
Arbeitsbedingungen und echtes Teamwork in familiärem
Umfeld. Überzeuge dich selbst und werde ein Teil davon.

Expertise im Vertragsrecht und Marketingaffinität•   


