
Business Development Manager (m/w/d)

Wir suchen für unseren Vertrieb ab sofort einen

mit Schwerpunkt Maschinenbau / Versorgungs- / Energie- /
Verfahrenstechnik im Bereich Industrieanlagen und Anlagenbau

  

NESS WÄRME-
TECHNIK GMBH

ist ein international
erfolgreiches Familien-
unternehmen
im Industrieanlagenbau.

Als Hersteller von Prozess-
wärmeversorgungen,
Wärmerückgewinnungs-
anlagen sowie
umweltschutztechnischen
Anlagen haben wir eine
führende Marktstellung
und bieten unseren
Kunden technisch hervor-
ragende, zuverlässige und
wirtschaftliche
Gesamtlösungen.

Unsere Leistungen
umfassen Entwicklung,
Planung, Herstellung,
Lieferung, Montage,
Inbetriebnahme und
Wartung.

Ness Wärmetechnik GmbH
Personalabteilung
Frau Marlene Schwarz
Remsstraße 24
73630 Remshalden
Tel.: 07181/9675 - 52
Fax: 07181/42612
personal@ness.de
www.ness.de

Die Ness Wärmetechnik GmbH ist ein international erfolgreiches Familienunternehmen im

Industrieanlagenbau. Als Hersteller von Prozesswärmeversorgungen, Wärmerückgewinnungs-

anlagen sowie umweltschutztechnischen Anlagen bieten wir technisch hervorragende,

zuverlässige und wirtschaftliche Gesamtlösungen – von Entwicklung und Planung über

Herstellung, Lieferung und Montage bis Inbetriebnahme und Wartung. Für das weitere inter-

nationale Wachstum des Unternehmens suchen wir ab sofort Verstärkung.

Diese Aufgaben erwarten Sie bei uns:

Das bringen Sie dafür mit:

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Wunderbar! Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbungs-
unterlagen im PDF-Format mit Angabe Ihres Gehaltswunsches und Ihrer Verfügbarkeit!

•  Erschließung neuer Märkte (B2B) und Aufbau neuer Branchen/Zielgruppen
•  Definition von attraktiven Marktsegmenten und Identifikation von Zielkunden und Vertriebszielen
•  Planung und Überwachung der Umsatz- und Kundenentwicklung
•  Erarbeitung und Umsetzung von Vertriebsstrategien
•  Ausbau und Betreuung unseres Vertriebspartner-Netzwerks
•  Aktives Networking sowie Repräsentation des Unternehmens in Gremien, auf Messen etc.

• Abgeschlossenes Studium im Bereich Betriebswirtschaft, Maschinenwesen, Versorgungs-,
    Energie- oder Verfahrenstechnik
•  Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift
•  Sehr gute mündliche und schriftliche Kommunikationsfähigkeit
•  Strukturierte, eigenständige, lösungsorientierte Arbeitsweise und Eigeninitiative
•  Gute Kenntnisse in IT-Systemen 
•  Erste Erfahrung im Business Development / Projektvertrieb oder beim Aufbau einer Vertriebsstruktur
•  Überzeugungskraft, Verhandlungsgeschick und Abschlussstärke
•  Erfahrung in Vertragsverhandlungen und sichere Abstimmung mit internen Ansprechpartnern
    (z. B. Management/Commercial)
•  Marketingaffinität

Keine Lust nur eine Nummer zu sein? Bei uns gibt es faire
Arbeitsbedingungen und echtes Teamwork in familiärem
Umfeld. Überzeuge dich selbst und werde ein Teil davon.


